Strategiczna umowa o wspotpracy
miedzy T-Mobile a Alior Bank

Nadzwyczajne Walne Zgromadzenie

23.01.2014




NASZYM PARTNEREM JEST JEDNA Z
NAJWIEKSZYCH FIRM W POLSCE I EUROPIE

Pozycja T-Mobile Polska

- 16M klientow telefonii
komorkowej:

= 7M z abonamentem i
9M z kartami prepaid

- 900 punktow obstugi w
catej Polsce

= Przychody: >7 MLD PLN

= 29% udziatu w rynku



WSPOLNY BIZNES BANKOWY POD MARKA
T-MOBILE Z AKWIZYCJA KLIENTOW T-MOBILE

Nowa dzialalnos¢ bankowa
Organizacja * Bedzie prowadzona pod marka T-Mobile :
i branding - Bedzie ksiegowana i zarzaqdzana w ramach Alior
Bank SA jako Oddziat

- T-Mobile odpowiedzialny za marketing, marke i
pozyskiwanie klientow sposrod swoich 16 min,
giownie przez ~900 placowek i infolinie

Podzial « T-Mobile preinstaluje aplikacje mobilne wspdlnego

zadan banku na kazdym nowym smartfonie

« Alior Bank odpowiedzialny za pozostaty zakres -
wiaczajac kwestie finansowe i zarzadzanie
ryzykiem kredytowym

- - 359% dla T-Mobile, 65% dla Alior Banku
Podziat it -
R - Umowa na okres 5 lat z przedtuzaniem o kolejne
. yk okresy 5-letnie
I OKFES - W przypadku zakoiczenia wspélpracy bank
wspotpracy wskazany przez T-Mobile ma opcje nabycia
Oddziatu (Virtual Joint Venture)




CEL DLA ALIOR BANKU TO MIN. 2 MLN
KLIENTOW I ROE 40%

Akwizycja klientow
« Pozyskanie >2 M klientow w ciagu 5 lat poprzez sklepy
i infolinie T-Mobile

Wysoki poziom rentownosci

- Oczekiwane >30% klientow kredytowych oraz >50%
klientow depozytowych

 Po 5 latach Alior zaangazuje miedzy 5-10% kapitatu
w projekt z 40% zwrotem

Rozwo0j wspolnych umiejetnosci w konstruowaniu i

dystrybucji produktow

= Na podstawie szerokiego zakresu danych klientow z baz
finansowych i telefonii komorkowe

Mozliwosc¢ rozwiniecia wspotpracy na wszystkich rynkach
dzialalnosci T-Mobile na swiecie (141 min klientow) oraz
rozszerzenie o zakres nowych ustug




WARUNKIEM ISTNIENIA WSPOLPRACY JEST
ZGODA NWZ NA OPCIJE NABYCIA ZPC

W zwiazku z tym, ze umowa powoduje przejmowanie klientéow T-
Mobile przez Alior Bank, grupa DT jako warunek stawia mozliwos¢
wycofania sie po 5 latach ze wspotpracy z ,,odzyskaniem” klientow.

Sprzedaz Zorganizowanej Czesci Przedsiebiorstwa na rzecz banku
wskazanego przez T-Mobile obejmowataby produkty posiadane przez
klientow nowego banku oraz zasoby Alior Banku bezposrednio
powigzane z tq liniq biznesowa.

Jesli T-Mobile zdecyduje sie na to, efekt finansowy dla Alior Banku
pozostanie silnie pozytywny: cena za ZCP zostanie obliczona w
oparciu o mnoznik 400-500 PLN per klient. Przy zakladanej akwizycji
bedzie to oznaczato 0,8-1 mid PLN po 5 latach.

Choc¢ gwarancje mozliwosci nabycia ZCP byty warunkiem

zawarcia umowy, to jednak prawdopodobienstwo takie
uwazamy za niskie.




