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Kluczowe kwestie

Zysk netto 103 min PLN. Silny wptyw sktadki BFG na fundusz przymusowej restrukturyzaciji
(110 min PLN) — wzrost sktadki 0 191% r/r.

Zysk netto grupy (bez uwzglednienia sktadek BFG) na poziomie 225 min PLN —wzrost 0 6% r/r.

Solidny wzrost przychodow: 1 026 min PLN w | kw. 2019 r. vs 965 min PLN w | kw. 2018 r. oraz
1 011 min PLN w IV kw. 2018 r. Wzrost wyniku odsetkowego (NIlI) do poziomu 804 min PLN
w | kw. 2019 r. vs 738 w | kw. 2018 r.

Koszty ryzyka na poziomie 275 min PLN — wskaznik CoR na poziomie 1,86% gtoéwnie z powodu
wysokich odpisow w segmencie klienta biznesowego.

Pozycja kapitatowa na stabilnym poziomie. Wspoétczynniki kapitalowe (TCR = 15,4%;
TIER1 = 12,4%) znaczaco powyzej progow regulacyjnych.



Wyniki finansowe | kwartatu 2019 (min PLN)

Wynik netto Przychody

s, 25 o055 *6l 1026

(+6%) - (+6%)

©1Sktadki BFG

(BRR oraz FGD) i 122 ! m pozostate przychody
| i wynik prowizyjny
: 54 [
mWynik netto mwynik odsetkowy
(-34%)
| kw. 18 | kw.’19 | kw. 18 | kw.’19
Koszty dziatania Koszty ryzyka
+56 30
+
(+12%) Wysoko$¢ sktadek 245
Wysokos¢ sktadek YSOKOSC skiade (+12%)
BFG (BRR + FGD) BFG (BRR +FGD)
-._-10
(-3%)
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Kluczowe wskazniki finansowe | kwartatu 2019

Wskaznik NIM (QTD)

4,54%

+0,14 p.p.

[ kw."18

Wskaznik CoR (QTD)

1,79%

+0,07 p.p.

| kw.’18

4,68%

I kw.”19

1,86%

I kw.’19

Wskaznik C/I (QTD)

Wot . ) 47,28% +2,65 p-p.
ptyw optacenia oo
sktadki BFG (BRR) .

49,93%

10,72%

43,36% -4.1 p.p.
————— >
| kw.'18 I kw.’19
Wskaznik ROE (QTD)
_—0,39 p.p
13,68% 77" > 13,29%
| 2,65% |
, 6,85% |
| |
-4,59 p.p.

[ kw.”18

[ kw."19

Whptyw opfacenia
sktadki BFG (BRR)

L' Efekt wytaczenia skladki
BFG na fundusz
przymusowej
restrukturyzaciji

® ROE uwzgledniajace
sktadki BFG



Nagrody i wyrdznienia
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Cztery statuetki i miano ,Instytucji Roku 2018” przypadly nam w udziale w branzowym rankingu za najlepszy bank w finansowaniu firm,
najlepszg jakos¢ obstugi klienta biznesowego, najlepszg jako$¢ obstugi w placéwce i najlepszg infolinie.

Inicjatywy spofeczne Alior Banku zostaty docenione w corocznym raporcie Forum Odpowiedzialnego Biznesu ,Odpowiedzialny Biznes
w Polsce. Dobre Praktyki’.

Atrakcyjna oferta, nowoczesna aplikacja mobilna Alior Gietda oraz catodobowa obstuga telefoniczna sprawity, ze eksperci ,Pulsu Biznesu”
docenili rachunek brokerski Alior Banku, a nasze Biuro Maklerskie otrzymato najwyzszg note w rankingu tego biznesowego dziennika.

Nalezgca do Grupy Alior Banku cyfrowa platforma posrednictwa finansowego BANCOVO zwyciezyta w kategorii Product Innovation of the
Year w konkursie brytyjskiego serwisu informacyjnego Retail Banker International. W scistym finale walczyliSmy tez o nagrody w kategoriach
European Retail Bank of the Year i Excellence in Customer Centricity za osiggane wyniki finansowe oraz ustugi dla klienta biznesowego.

Nasze rozwigzania w obszarze automatyzacji i robotyzacji sprawity, ze znalezliSmy sie na podium XVII edycji konkursu na innowacje ,Lider
2018 roku” organizowanego przez ,Gazete Bankowg’.

Zafirmowani.pl, nasz nowatorski serwis internetowy skierowany do mikro i matych przedsigbiorstw, przynidst nam zwycigstwo w konkursie
Lideréw Swiata Bankowosci i Ubezpieczen w kategorii najciekawsza bankowa innowacja.

W plebiscycie ,Ztoty Bankier” organizowanym przez ,Puls Biznesu” dwukrotnie staneliSmy na podium. Klienci i eksperci docenili elastycznosc
naszego Konta Jakze Osobistego oraz najdiuzszy okres bezodsetkowy i atrakcyjne oprocentowane naszej karty kredytowe;.



Dalszy wzrost wolumenow kredytowych w strategicznych segmentach
(Dane w ujeciu zarzgdczym)

Nowa sprzedaz mikro (mld PLN) Nowa sprzedaz leasingu (mld PLN) Nowa sprzedaz pozyczki (mid PLN)

2,03
1,70

0,83

0,75 0.68
’ 0,61

| kw'18 | kw'19 | kw18 I kw19 | kw'18 [ kw19



Zmiana struktury portfela zgodnie ze strategig

Struktura portfela kredytowego (%)

Pozyczki
gotéwkowe

Segment
detaliczny

Kredyty
hipoteczne

Pozostate =~ = __

Duze

Segment . _
. Srednie -
biznesowy |~ T -

Mate =~ .~ = __---"77

Mikro ==
Leasing = ..  _------""777

31.12.2016 31.03.2018 31.12.2018 31.03.2019 Cel 2020



Segment klienta indywidualnego: wzrost liczby klientow

Liczba klientéw indywidualnych (min) Nowi klienci otwierajacy ROR (tys.)
+45%
127 tys. 29,5 32,3
403 4,02 22,3 21,4 264
H =
3,94 | kw.'18 Il kw.'18 1l kw. 18 IV kw.'18 | kw.’19
3,90 Nowi klienci - pozyczka gotéwkowa (tys.)
+9%
8,9 9,7 9,3 10,8 9,8
| kw.'18 Il kw.'18 Il kw. 18 IV kw.18 | kw.’19 . .—_. . .
| kw.'18 Il kw. 18 1l kw.18 IV kw."18 I kw.’19
Nowi Klienci bankowosci detalicznej pochodzacy z segmentu
Consumer Finance (tys.)*
+7%
7,2
6.6 6,9
6,5 ’
H B -_J B
9 *Klienci, ktdrzy sfinansowali zakup kredytem ratalnym Alior Banku max. 36 miesiecy | kw.'18 Il kw.'18 Il kw.'18 IV kw.’ 18 | kw. 19

wczesniej, a w danym kwartale nabyli po raz pierwszy inny produkt Banku



Segment klienta indywidualnego: budowanie trwatej relacji

Sprzedaz ROR (tys.)
(Liczba ROR otwartych dla Klientow NtB i NtP*)

+51%

+6%

43,6
37,7

30,8 30,1

I kw."18 Il kw.’18 ['kw.’18 IV kw.'18

*NtB — new to bank; NtP — new to product
**3 transakcje z wytgczeniem przelewéw
***2 miesigce z wptywami co najmniej 1.000 zt
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Liczba nowych klientéw priorytetowych (tys.)

61 187 178 21,7 22,2
n B 0B
C Wkwa? | kw.'18 | Il kw.'18 | 1l kw. 18 IV kw.18
Liczba nowych ROR z transakcjami** (tys.)
13.0 14,4 14,1 15,4 16,0
- 1. 1 1 B
Vikwi? kw18 Ilkw.18 Il kw. 18 IV kw."18

Liczba nowych ROR z systematycznym wptywem™*** (tys.)

14,5

5 B B i
IV kw.17 l kw."18 [Ikw.”18 Il'kw.”18

IV kw.’18



Segment klienta indywidualnego: wzrost znaczenia kanatéw cyfrowych

Sprzedaz pozyczki gotéwkowej w kanatach zdalnych (min PLN)

+55%

233

+13%

361
320 l

| kw.’18 IIkw.”18 [ kw."18

Sprzedaz ROR i KO on-line (tys.)

+71%

10,2

IV kw.’18

+9%

I kw.’19

15,9 17,4

[ kw.’18 [l kw."18 l'kw.”18
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IV kw.’18

| kw.’19
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Segment klienta indywidualnego: dalszy wzrost jakosci obstugi

NPS oddziaty witasne NPS placéwki partnerskie

86%

78% 78% 78% 79%

)
60% 59% 59% 60% 03%

| kw.’18 IIkw."18 'kw.”18 IV kw.’18 [ kw.”19 | kw.’18 I kw.'18 [ kw."18 IV kw.’18 [ kw.’19
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Segment klienta indywidualnego: rozwoj kanatow zdalnych i wdrazanie najnowszych rozwigzan
w bankowosci mobilnej kierunkiem rozwoju w | kw. 2019 r.
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) Mozliwosc¢ autoryzacji wszystkich

BIOMETRIA przelewow
W BANKOWOSCI MOBILNEJ

Witamy w Alior Banku!

iKioski w oddziatach wtasnych — wsparcie
procesu Digital onboarding, edukacja
I digitalizacji klientow poprzez pierwsze
logowanie podczas wizyty w oddziale

C ‘f Mozliwos¢ zdalnego zawierania umow na kolejne
El \ produkty dedykowane klientom Biura Maklerskiego

(m.in. rachunki brokerskie, rachunku Alior Trader) Zakonczenie migracjl

Mozliwo$¢ zapisania do Programu ’ priceless O
MasterCard Priceless Specials specials 8 5 /0

migrowanych klientdow zalogowato sie

’
Apple Pay —mozliwos¢ dodania karty do Apple . R .
' Pay Pay za posrednictwem aplikacji Alior Banku do nowej Bankowosci Internetowe;

WdroZenie rozwigzan dla oséb Liczba reklamacji <1%
niepetnosprawnych

Integracja sprzedazy kredytéw ratalnych ze sklepami Od Il kw. 2019 . dOSt?p_ny Wy*aczme_
internetowymi kluczowych kontrahentéw na rynku RTV i AGD Nowy system Bankowosci Internetowe;j




Segment klienta biznesowego: wzrost liczby klientdow potgczony ze wzrostem transakcyjnosci

| gtownej relacji klientow z Bankiem

Klienci biznesowi
(Liczba klientéw biznesowych w tys.)

+14%
+4%

1855 192,8

180,5

175,4

| kw."18 I kw.'18 ['kw.”18 [V kw.'18 I kw.”19
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Klienci z gtéwna relacja transakcyjnag
(Klienci ptacgcy ZUS/US z rachunku Alior Banku w tys.)

+5%

I kw."18 [l kw.'18 ['kw.”18 IV kw.’18

Nowi klienci biznesowi (tys.)
+8%

5,4

| kw.'18 Il kw. 18 1l kw. 18 IV kw."18
Nowi klienci z kartg debetowa (tys.)

+24%

2,6 24 2,7

['kw.”18

| kw.’18 Il kw.”18 IV kw.’18

+3%

+1%

+2%

60,3 508 60.0 618 C3.2
200,6 I I I I I

| kw.'19

I kw.’19

I kw.’19



Segment klienta biznesowego: dywersyfikacja przychodow i zwiekszenie udziatu wysokomarzowego
segmentu mikro

Struktura przychodéw w segmencie KB Struktura przychodéw w produktach KB
(Na bazie danych zarzadczych) (Na bazie danych zarzadczych)

1% 1% 1% 1% 1%

I kw.’18 [l kw.'18 ['kw.”18 IV kw.’18 I kw.’19 [ kw."18 [l kw.'18 I kw.’18 IV kw.'18 [ kw.’19

Duze mSrednie =Mate ®Mikro Em dt. | Custody ®Produkty skarbowe = Daily ®mKredyty & finansowanie handlu
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Ponowny wzrost nowej sprzedazy mikro przy jednoczesnym wzroscie bezpieczenstwa akcji kredytowej

Nowa sprzedaz mikro (mid PLN) Udziat portfela z gwarancjami BGK w catym portfelu mikro

Pokrycie gwarancjami 87% 88%
75%
59%
48%
0,75 0,74
0,60 0,60 0.68

I kw."18 ITkw."18 T kw."18 IV kw."18 I kw."19 m Czesc portfela z gwarancjami Czes¢ portfela bez gwarancji

4 marca br. wystartowata wielokanatlowa kampania
promujaca kredyty dla firm.

KREDYT FIRMO! l!
Z DOJAZDEM
NA ZYCZENIE

* 5000000 shoeych
. -
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Segment klienta biznesowego: Strategia Cyfrowego Buntownika skutecznie wzmacnia efektywnosc¢
dzieki znaczgcej akwizycji klientow online oraz akcji kredytowej w procesach automatycznych

Nowi klienci biznesowi pozyskani online Zautomatyzowane procesy kredytowe
(Nowe otwarte rachunki w szt.) (Limit nowa sprzedaz w min PLN)
Udziat akwizycji online w nowych klientach Udziat w sprzedazy mikro i mate

| kw.’18 IIkw.’18 ['kw.”18 IV kw.’18 | kw.’19 I kw."18 [l kw.'18 [ kw.”18 IV kw.’18 I kw.’19
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Segment klienta biznesowego: nowa karta wielowalutowa dobrze uplasowana na rynku, z rosngcg
sprzedazg i transakcyjnoscig

Wydane karty wielowalutowe Transakcyjnosc¢ karty wielowalutowej
(Nowe otwarte karty w szt.) (Obroty w min PLN)

Udziat w sprzedazy kart debetowych

+95%
+17% 526
2,1
3 J
[V kw."18 I kw.’19 IV kw.’18 I kw."19

7
- .,d ALIOR commercial
k | & BANK

gr; )))) debit "P
s a G Pa
5412 345k 1890 1234 y Y
w 13118
CARDHOLDER NAME

mastercord
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Rachunek zyskow i strat — podstawowe dane

Przychody razem, w tym: 965 1026 61 6%
Wynik z tytutu odsetek 738 804 66 9%
Wynik z tytutu optat i prowizji 177 170 -7 -4%
Wynik handlowy i inne przychody 50 52 2 5%

Koszty dziatania banku -456 -512 -56 12%

Wynik z odpiséow -245 -275 -30 12%

Podatek bankowy -50 -54 -4 9%

Zysk przed opodatkowaniem 214 185 -29 -14%

Podatek dochodowy -57 -81 -25 44%

Zysk netto 157 103 -54 -34%

Zysk netto po wytaczeniu skladek BFG

(zaréowno na fundusz przymusowej 212 225 13 6%

restrukturyzacji jak i fundusz gwarancyjny)
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Wolumeny

Kredyty, w tym:
segment detaliczny
segment biznesowy

Depozyty, w tym:
segment detaliczny

segment biznesowy
Wskaznik L/D

Dane proforma uwzgledniajgce efekt korekty Bilansu Otwarcia
2018 wykonanej w grudniu 2018 r.

51 326 55 394 4 068 8%

27 940 29 854 1914 7%

23 386 25 540 2 154 9%

59 075 62 327 3 252 6%

38 205 45 125 6 920 18%
20 869 17 202 -3 668 -18%
86,9% 88,9% +2,0 p.p.

Wzrost wolumenu kredytéw brutto (mid PLN)

1,5 1.0
1,4 ’ 1,3
1.0 segment
biznesowy

segment
detaliczny

| kw'18 Il kw'18 ' kw'18 IV kw'18 [ kw'19



Wynik odsetkowy (min PLN)

Poréwnanie rir Ostatni rok w podziale na kwartaty

NIM* 4,54% 4,59% 4,62% 4,60% 4,68%
1020

948 COR*

+66
(+9%)

ik odsetk 996 1020 1 020
wynik odsetkowy 948 992

pozostate przychody
odsetkowe

przychody odsetkowe
zwigzane z kredytami,
skupionymi
wierzytelnosciami
oraz leasingiem

'~ 1 koszty odsetkowe

| kw.’18 ITkw."18 Il'kw.”18 IV kw.’18 [ kw.’19

22 *Ujecie narastajgce (YTD)



Wynik prowizyjny (min PLN)

Poréwnanie rir Ostatni rok w podziale na kwartaty

ZTTipozostate koszty prowizyjne

| 283 287
264 267 264 | 265 . 267
= ZZ1tkoszty prowizyjne zwigzane z kartami : 2 : 24
| + i
| :
-7 wynagrodzenie z tyt. posrednictwa i :
(-4%) sprzedazy ubezpieczen : i
mmm prowizje maklerskie : i
! 168 :
obstuga kart ptatniczych i kredytowych i :
| | — :
1 1 | ! | | ! ! | ! !
:_ ________ : 1 -44 : : 1 =44 : -60 : 1 : -50 :
i ) = prowizje zwigzane z kredytami, ! :— — ! | : M
SO | rachunkami, przelewami, wptatami, : : ! I ) ey Lo :
wyptatami, pozyczkami i transakcjami FX L___1 : : | : L '
_87 I _——— - 1 1 ! | IR .!
— 87 | :
’ wynik prowizyjny ’ | 94 -105 -103 + =97
I kw.’18 | kw.”19 I kw.'18 I , , , | ,
przeksztalcone przeksztatcone | kw18 kw18 Vw18 1 Tkw.19

| Dane proforma dla zachowania poréwnywalnosci
- - -1 uwzgledniajgce zmianeg opisang na slajdzie 24.
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Zmiana prezentacji marzy transakcyjnej na transakcjach wymiany walutowej

Wynik z tytutu odsetek 3085 3085
B Ao o P U
' Wynik z tytutu optat i prowizji 436 274 710
i Wynik na instrumentach wycenianych do wartosci godziwej przez
, L . . - 372 -274 98
. rachunek zyskow i strati wynik zrewalvacji L __________.___
Wynik z tytutu zaprzestania ujmowania aktywow i zobowigzan
. / - . o 78 78
niewycenianych do wartosci godziwej przez rachunek zyskow i strat
Wynik z tytutu pozostatych przychoddw i kosztow operacyjnych -15 -15
Koszty dziatania grupy -1 705 -1 705
Wynik z odpiséw na straty oczekiwane, odpisow aktualizujgcych z tytutu
s -1 054 -1 054
utraty wartosci i rezerw
Podatek bankowy -208 -208
Zysk brutto 988 988
Podatek dochodowy -275 -275

Zysk netto 713 713

24



Bank utrzymuje wysoki poziom efektywnosci kosztowej

Koszty dziatania (min PLN)

Poréwnanie r/r Koszty dziatania w ujeciu kwartalnym
C/* C/I*
512
+56 456
512 koszty BFG
456 (+12%) 430 411 407 122
55 17

55 L2 ® Amortyzacja m & E}!?l 59

Em

koszty rzeczowe

B @ m koszty pracownicze

224

| kw18 | kw.’19 | kw.18 [l kw."18 ['kw.”18 IV kw.’18 I kw.’19

25
*Ujecie narastajgce (YTD)



Struktura i jakosc¢ portfela kredytowego

Portfel kredytowy ogétem (min PLN)

60 279
55 757

55% 54%

I kw.’18 [ kw.”19

B Segment detaliczny © Segment biznesowy

Udziatl kredytéw z utratg wartosci (w %)

8,58 8,76

I kw."18 | kw."19
—K] KB

26
*Ujecie zarzadcze

Portfel klienta indywidualnego (min PLN)

32491
30 550

2 326 Iamiz

H B B -

I kw."18 [ kw.’19

m Kredyty consumer finance
Kredyty na nieruchomosci mieszkaniowe
m Kredyty konsumpcyjne

Wskaznik pokrycia rezerwami (w %)

| kw.’18 [ kw.’19

2478 [IEESEL

Portfel klienta biznesowego (min PLN)

25 207 27 788
9% 4 588 } 15%

4031 “ 15%

R 23%

[ kw.’19

4440  [RER
B

[ kw.’18

EMICRO = SMALL mMID "LARGE OZE ®ALIOR LEASING

Koszty ryzyka* (w %)

1,67

1,20

[ kw.’18 I kw.’19

=—KI KB



Jakos¢ nowej sprzedazy kredytow

Wielkos¢ i jakos¢ nowej sprzedazy pozyczki gotowkowej (min PLN)

1 866
1787
1643 1748 1743 1623 1 700 1747

1249~.1228 1257
J I -

IIII'IllL

I kw.16 Il kw.’16 kw16 IVkw.'16 kw17  Ilkw.17 kw17 IV kw17 [kw.’18 [l kw.”18 Il kw.’18

mmm Kwota udzielonych kredytow DR MOB6(po 6 mies. od udzielenia)

Wielkosc¢* i jakos¢ sprzedazy w segmencie klienta biznesowego mikro (min PLN)

893
- 835 813
751
764 724 694
N 651
567 559
461 I I
I kw.16 Il kw.'16 kw16  IVkw.'16 [Tkw.’17 [l kw17 [l kw17 IVkw.17 kw18 Il kw."18 Il kw.”18
mmm Kwota udzielonych kredytow DR MOB6(po 6 mies. od udzielenia)

27
*nowe limity + odnowienia i podwyzszenia dotychczasowych



Wspotczynniki kapitatowe na bezpiecznym poziomie

Fundusze wlasne oraz wymogi kapitalowe ogétem (min PLN)

Fundusze wiasne

Wymogi
kapitatowe z
tytutu ryzyka
rynkowego

Wymogi
kapitatowe z
tytutu ryzyka
operacyjnego

m\Wymogi
kapitatowe z
tytutu ryzyka
kredytowego

31.03.2018 31.03.2019

28

Wymogi kapitatowe

4 030

31.03.2018

4 090

31.03.2019

TIER 1 /%%
11,W .
Y75%
10,25% 7
_______ 7
© A A A A R I I )
S S S S S S S S
v v v W v v W v v
NN S M - N SN N\ S M N
\. Q. \. \. \. Q. \. \. \.
N AT AN AN N DT N N o
= == minimum KNF
TCR
15,40%
13,65%
13,75%
13,25%
© A
X N Q'(\ Q'(\ 0'(\ Q\‘b Q\‘b Q\‘b Q\‘b Q\q
v v v v v v v v Vv
(b\. ('bQ. ('b\. (b\. (b\‘ {bQ. (b'\' {b'\. {b\.

minimum KNF
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Perspektywy na 2019 r.

\/IVi;(/\vat.)r;grl\ge Perspektywy 2019 Cele stzrgg(a)giczne
4,7% 4,6% 4,5%
49,9% 42% 39%
39,2%** (poprzednio 41%)

1,86% 1,8% 1,7%
1,3 mld PLN 5 mlid PLN 5-6 mid PLN

*Wskaznik koszty do dochody (C/l): licznik — koszty dziatania grupy (bez podatku bankowego); mianownik — przychody (wynik z tytutu odsetek, wynik z tytutu optat i prowizji, wynik na
instrumentach wycenianych do wartosci godziwej przez rachunek zyskoéw i strat i wynik z rewaluacji, wynik z tytutu zaprzestania ujmowania aktywéw i zobowigzan niewycenianych do wartosci
godziwej przez rachunek zyskow i strat, wynik z tytutu pozostatych przychoddw i kosztéw operacyjnych, przychody z tytutu dywidend).

*Bez uwzglednienia sktadki BFG przymusowej restrukturyzacji ptatnej jednorazowo w | kw. 2019 — 110 min PLN.

***Baz uwzglednienia odpisow, sprzedazy NPL, transakcji Buy-Sell-Back i sekurytyzacji, ale z uwzglednieniem amortyzacji portfela.
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Dekompozycja wyniku netto w | kwartale 2019 r. (min PLN)

1026
Wynik handlowy i
pozostate przychody 52
Wynik prowizyjny
Wynik odsetkowy 804

275

122

225

Przychody razem
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Koszty dziatania
grupy

Wynik z odpiséw

Podatek bankowy

Podatek dochodowy

Zysk netto

Efekt optacenia
sktadek BFG
(BRR+FGD)

Zysk netto wytgczajac
sktadki BFG
(BRR+FGD)



Perspektywy makroekonomiczne

Wzrost PKB (% r/r) Inflacja (CPI % r/r)

2015 2016 2017 2018P 2019P 2015 2016 2017 2018P 2019P

Sredniorocznie

realna zmiana

Stopa referencyjna NBP (%) Stopa bezrobocia (%)

B H BB HE E

2015 2016 2017 2018P 2019P
na koniec okresu

2015 2016 2017 2018P 2019P
na koniec okresu

Zrédio: Biuro Prognoz Makroekonomicznych PZU (29 marca 2019 r.)
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Rachunek zyskow i strat

Przychody z tytutu odsetek*

Koszty z tytutu odsetek

Wynik z tytulu odsetek

Przychody z tytutu prowizji i optat

Koszty z tytutu prowizji i optat

Wynik z tytutu prowizji i optat

Wynik na instrumentach wycenianych do wartosci godziwej przez rachunek
zyskow i strat i wynik z pozycji wymiany

Wynik z tytutu zaprzestania ujmowania aktywoéw i zobowigzan niewycenianych do
wartosci godziwej przez rachunek zyskéw i strat

Pozostate przychody operacyjne

Pozostate koszty operacyjne

Wynik z tytutu pozostatych przychodéw i kosztéw operacyjnych
Koszty dziatania grupy

Wynik z odpisow aktualizujgcych z tytutu utraty wartosci i rezerw
Podatek bankowy

Zysk brutto

Podatek dochodowy

Zysk netto

*Przychody z tytutu odsetek z uwzglednieniem przychodéw o podobnym charakterze.

1020
-216
804
267

170

948
-210
738
264

177
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Bilans

Kasa i srodki w banku centralnym

Naleznosci od bankow

Aktywa finansowe
Wyceniane w wartosci godziwej przez catkowite dochody
Wyceniane w wartosci godziwej przez rachunek zyskow i strat
Wyceniane wedtug zamortyzowanego kosztu

Pochodne instrumenty zabezpieczajgce

Naleznosci od klientow

Aktywa stanowigce zabezpieczenie zobowigzan

Rzeczowe aktywa trwate

Wartosci niematerialne

Inwestycje w jednostkach stowarzyszonych

Aktywa przeznaczone do sprzedazy

Aktywa z tytutu podatku dochodowego

Pozostate aktywa

Aktywa razem

Zobowigzania wobec bankéw

Zobowigzania wobec klientow

Zobowigzania finansowe wyceniane w wartosci godziwej przez rachunek zyskow i strat

Pochodne instrumenty zabezpieczajgce
Rezerwy

Pozostate zobowigzania

Zobowigzania z tytutu podatku dochodowego
Zobowigzania podporzgdkowane
Zobowigzania, razem

Kapitat wiasny

Zobowigzania i kapitaty razem

1 337
508
14 031
7728
615
5689
107
55 394
345
808
572

1 060
473
74 639
1029
62 327
471
15
123
2 096
107
1932
68 098
6 541
74 639

1639
612
13728
7 280
515
5932
112
54 246
333
461
572

1 036
676
73 420
593
62 436
416

126
1167
268
1918
66 934
6 486
73 420



Kredyty

Kredyty

Nowa sprzedaz kredytow (min PLN)

detaliczne (nowa sprzedaz kwartalna)
5832 2 878 2 928 3313 2997
39 49 63 35 36
2 887
03.2018 06.2018 09.2018 12.2018 03.2019
dla przedsiebiorstw (nowa sprzedaz kwartalna)

3271
ke 3030 Lo
1 888 2 359 1826 2204
03.2018 06.2018 09.2018 12.2018 03.2019

36

Nowa sprzedaz rozumiana jako kazdy nowo otwarty rachunek kredytowy/limit kredytowy. Odnowienia uwzgl. w sprzedazy kredytow dla przedsiebiorstw.
Pozostate kredyty detaliczne: kredyty na zakup papieréw warto$ciowych, karty kredytowe, pozostate kredyty hipoteczne.

Pozostate kredyty dla przedsiebiorstw m.in.: inne naleznosci oraz faktoring.

Dane zarzgdcze w ujeciu jednostkowym.

. Pozostate

Kredyty hipoteczne

. Pozyczki konsumenckie

. Pozostate
Kredyty inwestycyjne

. Kredyty obrotowe



Akcjonariat Alior Banku

Najwiekszy free float wsréd polskich instytucji finansowych

Pozostali Akcjonariusze

49,36%

Nationale-Nederlanden OFE

BlackRock Inc

37
*Na podstawie liczby akcji zarejestrowanych na NWZ zwotanym na 26 listopada 2018 r. oraz zawiadomien otrzymanych od akcjonariuszy.
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Konsekwentny wzrost liczby Klientéw (tys.)

I ) ) ) [

I kw.’18 Il kw.”18 [ kw."18 IV kw.’18 | kw.”19
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Alior Bank Grupa — zatrudnienie (tys.)

8 345 8 401 8 248

I kw.’18 Il kw.”18 [ kw."18

Bl Alior Bank

Spoiki zalezne

8 228

IV kw.’18

8 269

| kw.”19
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Oddziaty Alior Banku

883

| kw.’18

874

Il kw.”18

864

[ kw."18

Bl Agencje

861

IV kw.’18

Oddziaty wtasne

855

| kw.”19



Jakosc portfela OZE (farmy wiatrowe) oraz perspektywa branzy

Prognozowane vs rzeczywiste ceny
czarnej energii i Zielonych Certyfikatow

194,3
1816 1843 170,1 169,7 LG?’_'S/
2018 I kw."19 2018 I kw."19 1756 G —~——— T 777"
1412 152;2 150,8 151,0 155,0 {27
’ 123,5 130,2 ’
Koszyk 2 (PL) 482,3 480,3 11,1% 10,7% _ _ 107.2
start finansowania OZE 74 2 85,7
l 54,3
Koszyk 3 (NPL) 4935 476,0 24,4% 26,2% 30,0 36,9
2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020
, 0 0 e czarna energia_srednie ceny == = .Czarnaenergia_prognoza Zielone Certyfikaty_$rednie ceny
OZE (OgOI'em) 975'8 956'3 17'8 /0 18'4 A) Zielone Certyfikaty_prognoza e 7iclone Certfikaty_BEP

Wzrost zapotrzebowania firm energetycznych na swiadectwa pochodzenia z
powodu roshgcego, wymaganego udziatu energii pochodzacej z OZE.

Na istotng poprawe sytuacji finansowej farm wiatrowych w portfelu OZE wptywaja:

Wzrost cen ZC, spowodowany:
» wzrostem obowigzku umorzenia w PL z 15,4%, (w 2017) do 17,5% (w 2018) oraz 18,5% (w 2019)
w efekcie wiekszy obowigzek pochodzenia energii dostarczanej odbiorom kohcowym z OZE,
* nowy cel na OZE w ramach mix energetycznego wyznaczonego przez KE do 32% w 2030r.,

» brak mozliwosci zastosowania optaty zastepcze;.
Wzrost cen czarnej energii elektrycznej, spowodowany:

* wzrostem kosztow uprawnien do emisji CO,
* wzrostem cen wegla kamiennego i brunatnego.

41
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Zastrzezenie

Niniejsze dane zostaly przygotowane przez Alior Bank S.A. (,Bank", ,Spétka”) wytgcznie na uzytek Prezentacji. Wszelkie dane mogace
stanowi¢ prognoze dotyczacg przysztych wynikow ekonomiczno-finansowych Spodtki, zawarte w niniejszej prezentacji, przygotowane
zostaty na podstawie Raportu Grupy Kapitatowej Banku za | kwartat 2019 r. Bank nie ponosi odpowiedzialnosci za wykorzystanie
przedstawionych informacji.

Rozpowszechnianie niniejszego dokumentu w niektorych krajach moze podlega¢ ograniczeniom prawnym. Niniejszy dokument nie moze
by¢ uzywany do, lub w zwigzku z, ani stanowi¢ oferty sprzedazy, ani nabycia jakichkolwiek papieréw wartosciowych lub innych
instrumentow finansowych Banku w jakiejkolwiek jurysdykcji, w ktorej taka oferta bytaby sprzeczna z prawem.

Osoby bedgce w posiadaniu tego dokumentu obowigzane sg do wzajemnego informowania sie oraz przestrzegania powyzszych
ograniczen. Kazde zaniedbanie tych ograniczen moze stanowi¢ naruszenie prawa. Informacje zawarte w niniejszej prezentacji
nie powinny byc traktowane ani jako jawne, ani ukryte oswiadczenie lub oswiadczenia przekazywane przez Bank lub osoby dziatajgce
w imieniu Banku.

Ponadto, ani Bank, ani osoby dziatajgce w imieniu Banku nie ponoszg jakiejkolwiek odpowiedzialno$ci za jakiekolwiek szkody, ktére mogag
powsta¢c w wyniku zaniedbania lub z innych przyczyn, w zwigzku z wykorzystaniem niniejszej Prezentacji lub jakichkolwiek informacji
w niej zawartych, ani za szkody, ktore mogg powsta¢ w inny sposob w zwigzku z informacjami stanowigcymi czes$¢ niniejszej Prezentacji.



43

Kontakt

W przypadku pytan prosimy o kierowanie ich na adres:
relacje.inwestorskie@alior.pl

+48 734 412 408

Dyrektor IR:
Piotr Bystrzanowski

piotr.bystrzanowski@alior.pl



Dziekujemy
Za uwage

Prezentacja wynikowa za | kwartat 2019 r.

Alior Bank S.A. | 07.05.2019



